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Личный финансовый план (ЛФП) —
это пошаговая инструкция по

достижению ваших финансовых целей.



Личный финансовый план Риты

Период Доходы Расходы Копилка Вклад
Июль 2000 1000 1000 1070

Август 4800 1000 4800 5136

Сентябрь 2000 1000 5800 6206

Октябрь 2000 1000 6800 7276

Ноябрь 3000 1000 8800 9416

Декабрь 2000 2800 8000 8560

Январь 3000 1000 10000 10700

Февраль 2000 1000 11000 11770

Март 5000 1000 15000 16050

Апрель 2000 1000 16000 17120

Май 2000 1000 17000 18190

Июнь 2000 1000 18000 19260



Бизнес-план курсов по игре на гитаре

 Цель: открытие курсов по игре на гитаре в городе Тюмени для школьников 

старше 12 лет.

 Задачи: обеспечение музыкальными знаниями школьников города 

Тюмени.

 Название проекта: ООО «Медиатор»

 Автор и руководитель проекта: 

Директор ООО «Медиатор» Иванова М.С.

 Адрес: г. Тюмень



Инвестиционные расходы

Для открытия курсов по гитаре инициатором планируется приобретение 

квартиры-студии на первом этаже в центре города, с ремонтом и 

обеспечение мебелью, а также покупкой музыкальных инструментов – гитар.

 приобретение квартиры-студии – 4 млн. рублей

 ремонт помещения – 1,5 млн. рублей

 приобретение мебели и музыкальных инструментов – 150 тыс. руб. 



Время работы

Время работы заведения – в будние дни с 14:00 до 20:00, 

в выходные с 10:00 до 16:00, что связано с удобным временем для школьников. 

Цена курса на месяц: Цена курса на полгода:

 На дому – 5000 р.

 В нашей студии – 4600 р

 На дому – 28000 р.

 В нашей студии – 26000 р.

Ассортимент услуг и цены
Основной услугой, оказываемой школой, будет обеспечение 

музыкального образования молодёжи с 12 лет.

Пробный урок – бесплатный.

После покупки абонемента на курс игры на гитаре (полгода) 

клиентам будет предоставляться скидка 5 % на приобретение товаров 

в магазине «Музторг».





ВЫВОД:

Расчеты бизнес-плана музыкальной школы показывают, что данный проект 

является долгоокупаемым, но достаточно надежным. Сейчас имеет место 

спрос на частные школы с хорошими предложениями, и есть много 

свободного места в данной нише. Вполне реально создать свою школу и 

развить ее до сильных и конкурентоспособных масштабов, добиться 
положительного имиджа и с использованием маркетинговых инструментов 

привлекать учеников со всего города. Успех зависит от качества обучения и 

эффективного пиара школы.
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